MITTWOCH,
4. JUNI 2008

10

EXPANSION

Cofteeshop Company

briiht in CEE grof’ auf

St. Petersburg. Mehr als 300
Filialen wird die im bur-
genlandischen Neusiedl an-
sdssige Coffeeshop Compa-
ny in Siidosteuropa bis 2015
eroffnen. Laut Griinder und
Chef Reinhold Schirf wur-
den in den vergangenen Mo-
naten 16 neue Linder unter
Vertrag genommen. Brand-
aktuell ist der Eintritt der
osterreichischen Kaffee-
haus-Kette in den russi-
schen Markt. Im Sommer
werden die ersten Coffee-
shops in St. Petersburg er-
offnet. In den ersten sechs
Jahren will Scharf gemein-
sam mit dem Partnerunter-
nehmen Set 116 Filialen in
ganz Russland eréffnen.

Bereits in der Startphase
~ ist die Coffeeshop-Kette, die
derzeit in 14 Lindern welt-
weit tatig ist, in Slowenien,
Kroatien, Serbien, Mazedo-
nien, Bulgarien und Ruma-
nien. Zwei Outlets wurden
in den Stidten Maribor und
Bled eroffnet. Die Expansi-
on, die laut Scharf tiber hun-
dert neue Filialen in diesen
. indern umfassen soll, wird
gemeinsam mit der Sporti-
na-Unternehmensgruppe
betrieben. Vor allem die
Tatsache, dass der Mode-
einzelhandler  Sportina
bereits in zahlreichen
Einkaufszentren vertreten
ist, veranlasste Schirf zu
dieser Kooperation.

Die ersten Erfolge kann
die Coffeeshop Company 1n
der Slowakei, Tschechien,
Polen und Ungarn verbu-

lionen €.

chen. Fir diese Linder
schloss Schiarf Anfang 2007
einen Vertrag mit dem slo-
wakischen Industriellen Pa-
vol Jacabez. In den nichs-
ten Jahren sollen zu den be-
reits vorhandenen 25 noch
146 neue Coffeeshops in der
Slowakei, Tschechien, Po-
len und Ungarn hinzukom-
men.

Neue Markte

Doch nicht nur im Osten
hegt der Griinder der Oster-
reichischen Kaffeehaus-
Kette grofde Pline: Auch im
arabischen Raum soll bald
Coffee-To-Go ausgeschenkt
werden. Gemeinsam mit
dem Hotel- und Vergnii-
gungspark-Betreiber Al Ho-
kair werden im Sommer die
ersten Shops in Saudi-Ara-
bien eroffnet. Mit zwel wel-
teren Partnerunternehmen
will Scharf auch in den um-
liegenden Staaten durch-
starten. , Es gibt Vertrage
iiber 50 Outlets in den Golf-
staaten, sagt er. In der Tiir-
kei hingegen, wo drei Shops
eroffnet wurden, steht das
grosse Roll-out noch aus:
,Die Expansion steht der-
zeit, weil sich in der Tiirkel
die Verhandlungen tiber die
Import-Lizenzen 1in die
Linge ziehen.“ -
2007 erwirtschaftete die
als Franchisunternehmen
betriebene  Coffteeshop
Company e¢inen Umsatz von
30 Millionen €. Heuer rech-
net Scharf mit rund 35 Mil-
(babs)



